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Conseil en systèmes et logiciels informatiques 

«  Nous vous proposons l’équipe et les solutions 
clé en main qui vont doper les performances de 
votre entreprise. » 
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iZyCom 

Face aux difficultés de nos clients pour créer et suivre simplement leurs offres commerciales 

à partir des données de leur système d’information, nous avons créé iZyCom. 

iZyCom est un outil collaboratif qui permet de créer, d’envoyer et de suivre vos offres 
commerciales à vos clients et prospects. Les offres commerciales sont alimentées à partir des 
données de votre système d’information (prospects, clients, produits, tarifs…) que nous nous 
chargeons d’interfacer avec l’application. Avec iZyCom, vous maitrisez désormais votre 
gestion d’offres commerciales et vous gagnez en efficacité. 
 
Nos clients sont uniques, leurs besoins aussi. C’est pour cette raison qu’iZyCom est 
entièrement adaptable à vos particularités fonctionnelles et techniques. Notre solution est 
utilisée par Total Lubrifiants depuis début 2015 pour environ 1.000 offres produites par mois 
par l’ensemble de leur force commerciale répartie dans toute la France. 
 
iZyCom est une application collaborative qui existe en version application Windows, Web ou 
tablette, en version connectée ou nomade. 
 
Faites progresser votre gestion commerciale grâce aux atouts suivants :  

 

Un seul outil collaboratif avec plusieurs interfaces (Windows, Web, tablette)  
 Simplifier vos méthodes de travail, accompagner vos déplacements 

sur le terrain, enrichir votre discours commercial = obtenir à tout 
moment une vision 360°  
 

 

Gestion centralisée des produits, des prospects, des clients et de leurs offres 
commerciales 
 Connaître ses produits, faciliter l’accès aux informations clefs de la 

relation client, partager les informations entre utilisateurs, mieux 
qualifier les prospects et les clients = proposer des offres mieux 
ciblées pour augmenter le taux de transformation 
 

 

Construction d’offres commerciales personnalisées simples à complexes à 
partir des données de son système d’information 
 Avoir une vision claire de l’offre produit, personnaliser les textes de 

l’offre commerciale via des modèles ou directement par chaque 
utilisateur en fonction du client par exemple ou de promotions = 
attirer l’attention du client, augmenter ses chances de réussite  
 

 

Construction de rapports dynamiques simples à complexes 
 Suivre et mesurer son activité = démontrer son impact, aider à la 

décision, cibler l’analyse, le pilotage et/ou le contrôle, partager 
l’information 
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Navigation simple, ergonomie intuitive et personnalisable (tris, filtres, 
regroupements, thèmes visuels…) 
 Outil accessible à tous = gagner du temps pour se consacrer sur 

l’essentiel, permettre de toucher le maximum d’utilisateurs 
 

 

Envoi par mail des offres commerciales, suivi des indicateurs de lecture et 
signature électronique des devis 
 Améliorer la réactivité commerciale, améliorer sa relance prospect et 

clients = gagner du temps et en efficacité quotidiennement 

Les principales fonctionnalités de l’application 
L’application peut être interfacée avec votre système d’information existant (produits, clients, 

prospects…) ou livrée avec une base de données vierge adaptée sur mesure à votre métier. 

En fonction de la version choisie (Windows, Web ou tablette), les fonctionnalités de 

l’application peuvent être étendues sur mesure afin d’adapter au mieux notre produit à votre 

activité.  

L’application propose entre autres les fonctionnalités suivantes :  

- Créer et visualiser prospects, clients et produits, 

- Effectuer des recherches, tris, filtres, regroupements (…) sur les données,  

- Exporter des données, 

- Créer et visualiser ses offres commerciales, 

- Créer des modèles d’offres commerciales de type Word, 

- Envoyer par email des offres commerciales, 

- Visualiser des indicateurs de lecture, 

 

 
 

Liste des clients/prospects et de leurs offres - Web 
 

Liste des clients/prospects et leurs offres - Windows 

 
Construire une offre - Ajout produits - Web 

 
Construire une offre - Ajout produits -  Windows 
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